Sell like hell!

Ag alltid nésta steg!!

Gladast vinner! Magnus Eriksson Konsult AB


Presenter
Presentation Notes

----- Mötesanteckningar (03/11/16 18.14) -----
Tacka för förfrågan. Känns ju riktigt bra att vara efter Bard. Kollade ju lite var det var för folk och typ hälften kan sälja is till eskimåer. Kläder, verkar som V-ringat och skjorta är lite p G ut och nu är det kavaj och näsduk, hade ingen tyvärr


Dagen

® Inspiration, feeling

® Slj
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Presentation Notes

----- Mötesanteckningar (03/11/16 18.14) -----
Inspirera och prata sälj men först skall vi få lite feeling tänkte jag. Slappna av och känna in bara, är ändå en riktigt go fredag. Sug på detta nu för det kommer bara bli sämre, tyvärr. Måste säkra upp med AC och lite OS guld.


Magnus Eriksson

% Arbetat med salj sedan -97

®

GKN, Manpower, Intersport, Canon, STS
Alpresor/Sportresor, Tenstar Simulation AB,

Family, tre barn
Gillar motionera

Forbattringsomrdade — skador

® B B B

Ta ut gladjen 1 forskott — Det varsta som kan handa ar att du
varit glad 1 onddan ;-)
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Forsaljning

Laddat ord

Gillar du det du saljer? Klassjoggen!
Vem kan salja?

ALLA!MN

Barn ar bast!

Alla saljer dagligen nagot till nagon!
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----- Mötesanteckningar (03/11/16 18.27) -----
Ta upp Klassjoggen, helvete vad du tjötar Eriksson


Installning

“Culture Eats Strategy for Breakfast” Henry Ford

“Attitude beats skills every day of the week” okand
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Avsaknad av motivation

® Offer

% Gamla hjulspar

® Jag vet inte hur man gor?

® Pd mandagdajavl............

® Jag skall bara

Ar det detta jag vill, pa riktigt?
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Presentation Notes

----- Mötesanteckningar (03/11/16 18.27) -----
Har man haft denna situaionen med sig själv eller en säljare en längre tid. Ta tag i det, forma om tjänst eller avsluta. Båda lättade


Ursakter

% Har inte tid

® Detta ar en valdigt speciell produkt att salja, de funkar inte sa har
% Kanns tungt

% Har ingen energi

® Jag vet inte hur jag skall gora

% Det ar mycket nu men snart

% Maste bara gora detta forst

® Maste byta toner, byta papper, stalla fram koppar, tviatta datorn

Ta fram er basta ursakt och grav ner den

Gladast vinner! Magnus Eriksson Konsult AB



Beslutsverktyg

® RATT KANSLA, HUMOR, STATE

1. Musik
2. Omgivning, miljo

3. Person

Gladast vinner! Magnus Eriksson Konsult
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Hitta ditt satt!

& Vill du?
® Kan du?
® Gort — Just Do It!!
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48% OF SAL
25% OF SAL

12% OF $A

Wake up!

ES PEOPLE NEVER FOLLOW UP WITH A PROSPECT
ES PEOPLE MAKE A SECOND CONTACT AND STOP
[ES PEOPLE ONLY MAKE THREE CONTACTS AND STOP

ONLY 10% OF SALES PEOPLE MAKE MORE THAN THREE CONTACTS

2% OF A
3% OF SA
5% OF SA

LES ARE MADE ON

LES ARE MADE ON
LES ARE MADE ON

HE FIRST CONTACT
THE SECOND CONTACT
THE THIRD CONTACT

10% OF SALES ARE MADE ON THE FORTH CONTACT
80% OF SALES ARE MADE ON THE FIFTH TO TWELFTH CONTACT
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Wake up!

YOU DON'T HAVE
TO BE GREAT TO START,
BUT YOU HAVE TO
START TO BE GREAT

- 2ig zagler



Presenter
Presentation Notes

----- Mötesanteckningar (11/09/15 08.09) -----
Varför gör jag det inte?
Vill inte?
Självkänsla?
Bekväm?
Är detta rätt för mig?
Hitta skälet och rätta till ;-)


" | TT

That doesn't mean you're always
closing the deal, but it does mean that
you need to be always closing on

iext step in the process.”

Gladast vinner! Magnus Eriksson Konsult
AB



\Where the
masic. happ&ns





Presenter
Presentation Notes

----- Mötesanteckningar (11/09/15 07.40) -----
Jag har försökt allt?
Skulle inte tro det.

Jag har försökt börja träna!!!!

Gör det till en prioritet. Vänd på det. Först skall jag boka sedan.....


Wake up!

® State, humor
® Satt mal
® Mat/{oly upp
® Ta hjalp

® Normer ar produkten av nagon
annans tankar
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----- Mötesanteckningar (05/12/14 06.50) -----
Väljer man här att tycka att allt är skit då är det en pesrson 
som förlorar på det och det är du.


aljstruktur

2. Mote 4P :
0 . Presentation/
- Ringlista - Fragor - Summering* - Offert*
- Internet - SPIN - Prislista - Presentation
-CRM - Presentation - Offert*
- Kontakter - Demo
- Agenda*

- Avtal - Installation spec

- Avtal*
- Utbildning d

- Plan
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5. Avtal/Plan


Presenter
Presentation Notes

----- Mötesanteckningar (03/11/16 18.27) -----
Är det många tillverkningsprocesser där man gör som man vill. Kvalitets-säkra

Prata lite mer om mötet med mäniskan


Forhandling/avslut

® Kanslomassiga invandningar
% Prestige, stolthet, fafanga, trygghet

® Logiska invandningar
® Pris/betalning, produkt/Iosning/kvalitet/leverans/beslutsprocessen

® De kanslomassiga styr mer an dom logiska, kanslan i
"magen” ar viktig.

Gladast vinner! Magnus Eriksson Konsult AB



Invandning

Signal pa att nagot inte stammer, maste rattas till.
Obs! Det kan vara en fraga.

Testa invandning, sann/falsk

Hantera invandning sa tidigt som maijligt
Var inte radd, de ar en kop-signal

Ta de inte for allvarligt

® ® & & B B &

"Jag gjorde allt for kunden”
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Rapport/kontakt

Milton Erickson

® Spegling — Kanslor (lyssna forsta), gester/hallning
% Hjalp utan forvantan av motprestation

& Gemensamma namnare — binder samman

Vi tenderar att gilla personer som ar som oss eller ar som vi
skulle vilja vara.
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Eftektiva manniskor ar de som

® Forstdr sitt eget beteende
(varfor man reagerar som man gor)

® Forstar andra manniskors beteende
(varfor andra reagerar som de gor)

® Kan kanna omgivningens behov

(formaga att anpassa sitt beteende till omgivningens
krav)

Gladast vinner! Magnus Eriksson Konsult
AB
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Presentation Notes

----- Mötesanteckningar (03/11/16 18.27) -----
Lätt va, det var la det jag skulle säga


De olika profilernas bidrag till
gruppen
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Presenter
Presentation Notes

----- Mötesanteckningar (03/11/16 18.27) -----
Bok omgiven av idioter. Denna modell IPU
Röd, åker själv egna skidor, Gul gör gruppövningar, grön vill att alla tar med något hembakt. Blå vill veta vilka mål dom behöver betala själv och vem han skall bo med och vilken tid vi åker hem.


Hur ser du dig

Korrekt
Tystlaten

Noggrann
Reflekterande

Systematisk

Lojal
Omtanksam

Palitlig
Talmodig
Vanlig

Gladast vinner! Magnus Eriksson Konsult

SE

1v?

Beslutsam
Drivande
Malmedveten

Rak
Resultatinriktad

Entusiastisk
Flexibel
Lattsam
Optimistisk
Spontan


Presenter
Presentation Notes

----- Mötesanteckningar (03/11/16 18.27) -----
Hur är det att sälja till röd, gul, grön resp blå


Hur andra kanske ser pa dig

Misstanksam
Perfektionist
Petig
Reserverad
Undvikande

Avvaktande

Envis
Forandringsovillig
Oengagerad
Omstandig

Gladast vinner! Magnus Eriksson Konsult AB

Aggressiv
Befallande
Kontrollerande
Otalig

Pastridig

Egenkar
Okoncentrerad
Pratsam

Sjdlvupptagen
Ytlig




Vill att du skall vara

Analytisk: - Drivande:
-Exakt E‘EI | 4

-Séllskaplig -Stimulerande

Gladast vinner! Magnus Eriksson Konsult
AB



Arbetssatt

Drivande:
-Beslutsam

-Effektiv
-Saklig

Analytisk:
-Metodisk

-Organiserad
-Strukturerad

-Engagerade

-Hansynsfull
-Lagmald
-Vanlig

-Flexibel
-Stimulerande

Gladast vinner! Magnus Eriksson Konsult
AB



Att ta med

Installning ar allt

Vaga att ga utanfor boxen

Satt upp tydliga mal

Ha roligt och le

"De e bara doda fiskar som flyter med strommen”

Gladast vinner! Magnus Eriksson Konsult AB


https://www.youtube.com/watch?v=obdd31Q9PqA

Kommunikation

® 84% syn

% 11% horsel

® 1% smak

® 3,5% lukt

® 0,5% kansel
Sandare - mottagare

5-8% kvar efter 4 veckor
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Vincent

Bemotande

Valj din dag

Forsta intryck

Varme

Det man ger det far man

Bar sitt varumarke

® ® B B B B &

Sista intryck

Gladast vinner! Magnus Eriksson Konsult
AB
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